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Passgenaues Dienstleistungspaket für selbstständige Versicherungs- und Finanzmakler
Die Anforderungen an selbstständige Versicherungs- und Finanzmakler sind in den letzten Jahren erheblich gestiegen: MIFID, Vermittlerrichtlinie (VVR) und Novellierung des Versicherungsvertragsgesetz (VVG) haben nicht nur die Qualitätsanforderungen hinsichtlich Anlegerschutz, Transparenz und Integrität der Finanzdienstleister erhöht, sondern auch die Komplexität im Maklerbetrieb sowie den administrativen Aufwand erheblich gesteigert. Ein selbstständiger Makler kommt nicht umhin, regelmäßig wesentliche Aspekte des eigenen Geschäftsmodells zu hinterfragen. Dazu gehört insbesondere die Beschäftigung mit Fragen der sinnvollen Arbeitsteilung und ggf. Auslagerung bestimmter betrieblicher Funktionen.
Die AKKURAT financial service GmbH hat mit dem in der Branche einzigartigen AKKURAT-Makler-Coaching ein Instrument entwickelt, um angeschlossene Versicherungs- und Finanzmakler bei der Neuausrichtung ihres Geschäftsmodells und bei strategischen Fragestellungen bestmöglich zu unterstützen. Daneben bietet das Dienstleistungsangebot der Akkurat alles, was ein selbstständiger Finanzdienstleister von einem Full-Service-Pool erwartet: Ein umfassendes Produktangebot in allen Sparten mit kompetenter Abwicklungsunterstützung, laufende Marktrecherchen und Informationsversorgung, Produktvergleiche und –empfehlungen, individuelle fachliche Unterstützung bei Angeboten und Leistungsfällen, herausragende Deckungskonzepte und Sondervereinbarungen sowie ein umfassendes Angebot an Beratungs- und Vergleichssoftware zu besonders günstigen Konditionen. Darüber hinaus hilft die Bereitstellung praxiserprobter Beratungsprotokolle, Analysebögen und rechtssicherer Vertragsunterlagen den angeschlossenen Partnern, ihre betriebliche Effizienz deutlich zu erhöhen.
„Unser Angebot richtet sich an professionelle Versicherungs- und Finanzmakler, die sehr genau wissen, welche Aufgaben an einen Pool-Dienstleister ausgelagert werden können, ohne dabei die eigene Selbstständigkeit und Unabhängigkeit in Frage zu stellen“, betont Thomas Meyer, Geschäftsführer der AKKURAT GmbH. Beim Thema Maklerverwaltungsprogramm hat sich die Gesellschaft für eine strategische Kooperation mit dem Anbieter der prämierten Software InfoAgent entschieden, und unterstützt die angeschlossenen Finanzdienstleister bei organisatorischen und technischen Fragen der Softwarenutzung. „Eine Eigenentwicklung im Bereich Maklerverwaltungsprogramm wäre nicht nur kostenintensiv, sondern würde auch zu Abhängigkeiten führen, die der wirklichen Selbstständigkeit der AKKURAT-Partner widersprechen“, so Meyer.
Beim Thema Weiterbildung setzt AKKURAT ebenfalls Akzente. Neben den branchenüblichen regelmäßigen Fachvorträgen, Onlineschulungen und Produktpräsentationen steht insbesondere bei den Partnermeetings das Format des „Best- Practice-Workshops“ im Mittelpunkt: AKKURAT-Partner stellen regelmäßig Ihre Beratungs- und Vertriebsansätze vor, um ihren Kollegen neue Ideen zu liefern und im gemeinsamen Erfahrungsaustausch die Beratungskonzepte weiter zu optimieren.
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Die AKKURAT financial service GmbH gehört als mittelgroßer Pool-Dienstleister zu den Full-Service-Maklerpools in Deutschland. Im Jahr 2009 betrugen die Courtageerlöse der Gruppe 13,5 Mio Euro. Aufgrund der ausgeprägten Zielgruppenorientierung gehören die Umsätze pro angeschlossener Maklerfirma zu den höchsten unter allen Maklerpools auf dem deutschen Markt. Kern der Zusammenarbeit mit selbstständigen Versicherungs- und Finanzmaklern ist die sehr persönliche und individuelle Dienstleistungserbringung in Verbindung mit kreativen Dienstleistungsideen und ausgeprägtem Networking. Die Gesellschaft beschäftigt 18 Mitarbeiter. Sie ist seit ihrer Gründung im Jahr 2001 vollständig eigenkapitalfinanziert; es bestehen keine finanziellen Verflechtungen mit Produktgebern.

